
Zielgruppe & Branchenschwerpunkte der MCG
im Leistungsschwerpunkt Mergers & Akquisitions
(M&A)

Maschinen-& Anlagenbau
� in allen 9 relevanten Maschinenbau-Segmenten
� inkl. Automatisierungs-/Prozesstechnik
� inkl. Mess- und Regeltechnik
� inkl. Verfahrenstechnik/Engineering/Neue Technologien

Automobilzulieferindustrie
� 1st bis 3rd Tier Supplier
� Erstausrüster und Service-Anbieter
� System- und Komponentenhersteller
� inkl. Werkzeugbau

Die Kunden 
der 

MCG 
Consulting 

Group

kommen 
überwiegend 

aus dem
industriellen

„„MidMid--CapCap““--
SegmentSegment des des 
MittelstandesMittelstandes

mit  einem 
Umsatz

von ca. 1 - 300 
Mio. Euro



Der M&A-Prozess im Überblick

Festlegung 
der 
Zielsetzungen

Organisation 
und 
Due Diligence

Due Diligence 
der Erwerber

Identifikation 
potenzieller 
Käufer

Ansprache der 
Kauf-
interessenten

Unverbindliche 
Angebote

Vertragsab-
schluss

Abschluss-
verhandlungen
mit ausge-
wählten Käufern

Unverbindliche 
Gespräche 
mit Kauf-
interessenten

Verbindliche 
Angebote

Informations-
memorandum, 
rechtliche 
Dokumente

Die MCG unterstDie MCG unterst üützt tzt –– je nach Bedarf je nach Bedarf –– den gesamten Kaufden gesamten Kauf -- und und 
Verkaufsprozess (inkl. VerhandlungsfVerkaufsprozess (inkl. Verhandlungsf üührung) bis Vertragsabschlusshrung) bis Vertragsabschluss

��������



Schwerpunkte der MCG-Begleitung während des 
M&A-Prozesses

Vorbereitung VertragGestaltung 
� � �

Strategie Durchführung

� Strukturierung des
Kauf- bzw.
Verkaufsprozesses

� Erstellung eines
Zeitplans

� Erstellung 
Data Room

� Prozess-
management

� Verhandlungs-
führung

� Optimierung des
Kaufpreises

� Letter of Intent

Bewertung

� Definition der 
Unternehmens-
ziele

� Markt- und 
Wettbewerbs-
analyse

� Darstellung
und Auswahl von
Handlungs-
optionen

� Bestimmung
potenzieller Ver-
handlungspartner

Unterschrift & 
Abschluss

� Unternehmens-
darstellung

� Informations-
memorandum

� Due Diligence
in Zusammen-
arbeit mit StB,
WPs & RAe

� Auswahl
geeigneter
Methoden zur
Preisfindung

� Erste Preisfindung
als Verhandlungs-
basis

� Comfort Letter
� Kommunikation
� Fairness Opinion
� Festlegung der

Transaktions-
struktur

� Vertrags-
gestaltung

� Zustimmung der
Gremien

� Notartermin
� Bezahlung des

Kaufpreises
� Post- Merger

Integration


