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MCG Consulting als Partner 

Supply-Chain-Consultants 

 Die MCG-Gesellschaften sind in  

    einen engen Verbund von Netz- 

    werkpartnern in Osteuropa inte- 

    griert 

 mit über 30 regionalen Partnern  

    bzw. lokalen Experten in allen  

    OE-Märkten 

 mit technischer Kompetenz und  

    einschlägiger Praxiserfahrung 

 mit länderspezifischem Know-How  

    und umfassender Sprachkompe- 

    tenz 

 

  

Fokus auf neue 

osteuropäische Märkte 

⇒ Osteuropäische Märkte sind  

     dynamische Märkte!    
   Osteuropa generiert daher  

     laufend neue attraktive    

     Markt-Segmente! 

MCG unterstützt Unternehmen bei der Neu-Ausrichtung Ihrer Supply-Chain durch Aufbau & 

Zukauf von Standorten sowie bei der Markterschließung in osteuropäischen Märkten:  

Leistungsschwerpunkte 

 Standortaufbau Planung, Optimierung  

    und Umsetzung von 

  Produktionsstandorten 

 Logistiknetzwerken 

 Mergers & Acquisitions 

  Beteiligungs- oder 

Übernahmekandidaten zum 

Markt- bzw. Standortaufbau 

vermitteln 

 Kooperationen aufbauen 

 Corporate Finance  

  Finanzierungskonzepte 

umsetzen 

 Fördermittel realisieren 

 Markterschließung 

  Marktpotentialanalysen 

 Support bei Neuausrichtung 

& Aufbau des Vertriebes 

Slowenien 
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MCG Consulting: Leistungsspektrum 

MCG begleitet Kunden von der ersten Idee bis zur Implementierung.  

Unsere Konzepte sind von Anfang an problemlösungs- und umsetzungsorientiert: 

Markterschließung & 

Ausbau Vertriebsnetze 

Produktionsaufbau & 

Produktionsverlagerung 

Logistik: Planung & 

Optimierung 

Mergers & Acquisitions 

und Corperate Finance 

 regionale Markt- 

    potentialanalysen für  

    Vertriebsaufbau &  

    -neuausrichtung 

 umfassende Begleitung  

    im Prozess der Markt-  

    erschließung 

 Vertriebspartner - Ver-  

    mittlung im Rahmen  

    unserer lokalen  

    Netzwerke 

 Benchmarkgestützte   

    Bewertung von  

    Vertriebsstrategien &  

    Absatzplänen 

 

  Produktionsstrategie  

    definieren 

 IST Produktions-, Logistik-,  

    Lieferanten-, Vertriebs- 

    strukturen erfassen 

 Strategische Standorte  

    definieren 

 Produktionsstandorte / 

    Produktionspartner  

    identifizieren und bewerten 

 Verlagerung der Maschinen  

    durchführen 

 Produktions- und Logistik- 

    prozesse optimieren und  

    einbinden 

 Produktionsanlauf  

    begleiten 

  IST Strukturen  

    erfassen 

 Kostensenkungs- 

    ansätze und  

     -potentiale  

    identifizieren 

 Alternativen für  

    optimierte  

    Logistikprozesse  

    modellieren 

 Alternativen bewerten  

    und auswählen 

 Umsetzungsplan  

    erstellen 

 Implementierung  

    durchführen 

  Partnersuche bezüglich  

    Übernahme/Beteiligung 

    & Kooperation 

 M&A-Prozess (bis      

    Vertragsabschluss)  

    begleiten 

 Kapitalbeschaffung  

    durchführen 

Fördermittel & 

Investitionshilfen 

  Fördermittel/ steuerliche 

    Incentives sicherstellen 

  weitere MCG- 

    Leistungen: Investitions- 

     hilfen und Fördermittel 
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MCG Consulting: Leistungsspektrum  

Für die unternehmerischen Vorhaben unserer Kunden werden von MCG 

durch begleitende Maßnahmen nachhaltige Problemlösungen gewährleistet. 
 

Nachfolgend ein MCG-Projektbeispiel mit Schwerpunkt „Wertschöpfung 

optimieren“: 

Wertschöpfungskette optimieren Begleitende Maßnahmen 

 Kernkompetenzen definieren 
  

 Eigenleistungen vs. Fremdleistungen  

   definieren 
  

 Wertschöpfungsstufen, Technologien 

   und Standorte für die Wertschöpfungskette 

   modellieren  
  

 Lieferantennetzwerk restrukturieren und  

   einbinden 
  

 Produktionsnetzwerk optimieren/restrukturieren 

 Projektmanagement 
  

 Analyse + Sollkonzept  
  

 Wirtschaftlichkeit prüfen inkl. Tool-Support 
  

 Erstellung von Business Plänen 
  

 Partner Management (Rechtsanwälte,  

   staatl. Förderagenturen, usw.) 
  

 Risikoanalyse  
 

 Umsetzungsplanung 
 

 Operative Umsetzung 
 

 Change Management/Prozessoptimierung 


